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ПятьПять летлет вв ««АльянсеАльянсе»»
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ОсновныеОсновные направлениянаправления деятельностидеятельности
•• РазработкаРазработка, , производствопроизводство ии дистрибуциядистрибуция

отечественнойотечественной структурированнойструктурированной
кабельнойкабельной системысистемы ((СКССКС) ) ««VINETVINET»»

•• ОбучениеОбучение ии консалтингконсалтинг вв областиобласти
построенияпостроения структурированныхструктурированных кабельныхкабельных
системсистем

ГодГод основанияоснования:: августавгуст 20022002

ОООООО ««АльянсАльянс ТекнолоджизТекнолоджиз»»

МиссияМиссия компаниикомпании –– этоэто философияфилософия ии

предназначениепредназначение организацииорганизации, , смыслсмысл еёеё существованиясуществования ии

рольроль вв обществеобществе
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РынокРынок ««требовалтребовал»» -- мымы сделалисделали!!

II кварталквартал 2003 2003 гг. . –– началоначало дистрибуциидистрибуции СКССКС VinetVinet

High End Market 
30-35%

Low End Market 
65-70%

Medium End Market 
0%

РынокРынок СКССКС УкраиныУкраины -- 20032003
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ОООООО ««АльянсАльянс ТекнолоджизТекнолоджиз»»
Что сделано 2003-2007г.г.? Динамика развития

• НачалоНачало проведенияпроведения обучающихобучающих сертификационныхсертификационных семинаровсеминаров попо ««эксклюзивнойэксклюзивной»» программепрограмме. . 

РезультатРезультат 224 224 сертифицированныхсертифицированных партнерапартнера ии 108 108 сертифицированныхсертифицированных компанийкомпаний УкраиныУкраины, , 

МолдовыМолдовы ии БеларусиБеларуси. . УверенноеУверенное 33--ее местоместо нана рынкерынке попо динамикединамике проведенияпроведения ии увеличениюувеличению базыбазы

сертифицированныхсертифицированных партнеровпартнеров

•• ОбновлениеОбновление программыпрограммы сертификационныхсертификационных семинаровсеминаров ((углубленныйуглубленный курскурс попо основамосновам

проектированияпроектирования, , дополнительноедополнительное сопутствующеесопутствующее оборудованиеоборудование, , специализированноеспециализированное ПОПО))

•• РасширениеРасширение продуктовойпродуктовой линейкилинейки СКССКС VINETVINET

•• РазвитиеРазвитие дополнительныхдополнительных сервисовсервисов ((реализацияреализация комплексногокомплексного проектапроекта внедрениявнедрения ERP, CRM ERP, CRM ии ee--

commerce commerce ее--сАТсАТ вв рамкахрамках однойодной ИСИС))

•• ЗаключениеЗаключение дистрибуторскихдистрибуторских соглашенийсоглашений сс популярнымипопулярными производителямипроизводителями сопутствующегосопутствующего

оборудованияоборудования
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ВВ результатерезультате::

•• РезкоеРезкое повышениеповышение ценцен нана медныемедные инсталляционныеинсталляционные кабеликабели, , каккак следствиеследствие увеличенияувеличения

мировыхмировых ценцен нана нефтепродуктынефтепродукты ии медьмедь

•• ИзменениеИзменение соотношениясоотношения курсовкурсов основныхосновных мировыхмировых валютвалют

•• ВосприятиеВосприятие продуктапродукта каккак брендабренда сс неизменнонеизменно хорошимхорошим качествомкачеством ии гарантийнойгарантийной поддержкойподдержкой

•• ЧёткаяЧёткая производственнаяпроизводственная политикаполитика компаниикомпании. . ИспользованиеИспользование вв системесистеме продукциипродукции

европейскогоевропейского илиили отечественногоотечественного производствапроизводства

•• ВысокийВысокий профессионализмпрофессионализм персоналаперсонала

•• ШирокаяШирокая партнерскаяпартнерская сетьсеть. . ЧёткаяЧёткая партнёрскаяпартнёрская политикаполитика

•• ВысокаяВысокая лояльностьлояльность ии профессионализмпрофессионализм партнеровпартнеров

высококачественныйвысококачественный продуктпродукт, , 
ориентированныйориентированный нана использованиеиспользование вв ““PremiumPremium ––
сегментесегменте””
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ОООООО ««АльянсАльянс ТекнолоджизТекнолоджиз»»

РынокРынок ««требуеттребует»» -- мымы делаемделаем!!
• ДальнейшееДальнейшее развитиеразвитие СКССКС VINET VINET ((продуктоваяпродуктовая линейкалинейка, , сервисысервисы, , технологиитехнологии))

•• ПродвижениеПродвижение новыхновых перспективныхперспективных технологийтехнологий длядля корпоративныхкорпоративных заказчиковзаказчиков (FTTH(FTTH ии тт..дд.).)

• И самое главное…

НачалоНачало дистрибуциидистрибуции сс августаавгуста 2008 2008 годагода

новойновой структурированнойструктурированной кабельнойкабельной системысистемы
отот КомпанииКомпании ««АльянсАльянс ТекнолоджизТекнолоджиз»»

III квартал 2008г. - …
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MEM
 0%

LEM 
42-45%

HEM
55-58%

РынокРынок СКССКС УкраиныУкраины -- 20082008

ПричиныПричины появленияпоявления новогонового продуктапродукта::
1.1. ОбъективнаяОбъективная необходимостьнеобходимость развитияразвития КомпанииКомпании. . РасширениеРасширение продуктовойпродуктовой линейкилинейки
2.2. АльтернативныйАльтернативный продуктпродукт длядля партнеровпартнеров ((разницаразница околооколо 3030--40%)40%)
3.3. ““ВысвобожденнаяВысвобожденная”” МЕММЕМ--нишаниша
4.4. ОриентированиеОриентирование нана ““бюджетныебюджетные”” отраслиотрасли хозяйствованияхозяйствования
5.5. УсилениеУсиление присутствияприсутствия КомпанииКомпании нана рынкерынке

РынокРынок ««требуеттребует»» -- мымы сделаемсделаем!!

ОколоОколо 7%7%
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ОООООО ««АльянсАльянс ТекнолоджизТекнолоджиз»»

IvyNETIvyNET (от англ. IvyIvy – плющ, неприхотливое растение)

ТоварныеТоварные группыгруппы IvyNETIvyNETпопо аналогиианалогии сс VINETVINET
VN1VN1 – Телекоммуникационные кабели – IN1IN1

VN2VN2 – Коммутационные панели – IN2IN2

VN3VN3 – Телекоммуникационные розетки – IN3IN3

VN4VN4 – Соединительные модули – IN4IN4

СервисыСервисы
• Гарантийная поддержка до 15 лет

• Обучение и сертификация специалистов

• Логистика

• Система электронной коммерции е-сАТ

• И многое другое…



ПРОСТОЕ РЕШЕНИЕ СЛОЖНЫХ ЗАДАЧ

Page 10
26.06.2008

БлагодаримБлагодарим заза сотрудничествосотрудничество!! Украина, г.Киев
ул. В.Хвойки 11, оф.302
Тел. + 38 044 428 98 08
E-mail: info@vinet.ua
Web: www.vinet.ua
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СтратегическийСтратегический партнерпартнер 20032003--2007 2007 –– КомпанияКомпания ««АксонАксон»», , гг..КременчугКременчуг
((директордиректор ИгорьИгорь ПетровПетров))

СтратегическийСтратегический партнерпартнер 20032003--2007 2007 –– КомпанияКомпания ««Next StepNext Step»», , гг..ПолтаваПолтава
((директордиректор ДмитрийДмитрий КульбаковКульбаков))

БронзовыйБронзовый партнерпартнер 20032003--2007 2007 –– КомпанияКомпания ««ОдителОдител»», , гг..ОдессаОдесса ((директордиректор
АлексейАлексей КняжевКняжев))

СеребряныйСеребряный партнерпартнер 20032003--2007 2007 –– КорпорацияКорпорация ««ИнкомИнком»», , гг..КиевКиев
((руководительруководитель департаментадепартамента инженернойинженерной инфраструктурыинфраструктуры АлександрАлександр ТарасенкоТарасенко) ) 

ЗолотойЗолотой партнерпартнер 20032003--2007 2007 –– КорпорацияКорпорация ««КвазарКвазар--МикроМикро»», , гг..КиевКиев
((руководительруководитель отделаотдела инженерныхинженерных системсистем ФедоровФедоров НиколайНиколай ПетровичПетрович))


